Pramienkontrakte haben fiir Landwirte Vorteile

Die Getreide- und Rapspreise an den
Béirsen sind sehr hoch. Raten Sie
Landwirten, jetzt ihre Ware an der
Barse zu verkaufen?
Kiefer: Es ware fahrlassig, das gegenwar-
tige Preisniveau nicht durch die Vermark-
tung von guten Teilmengen zu nutzen.

Sind weitere Preisanstiege flr Getrei-

de und Raps méglich?
Kiefer: |a, es ist denkbar, dass die Preise
im Zuge des weltweiten Aufwadrtstrends
bei Rohstoffen weiter steigen. Momen-
tan befinden sich besonders Weizen,
aber auch Raps in klar definierten Auf-
wartstrends.

Ist es besser flir Landwirte, diese Preis-

niveaus vor Ort mit dem Hdndler ab-

zusichern als Uber die Borse? Warum?
Kiefer: Fir Landwirte ist es in aller Regel
besser, sich an den lokalen Landhandler
zu wenden, um mit ihm eine borsen-
preisgebundene Vermarktungsstrategie
zu entwickeln. Hierbei sollte ein Ab- oder
Zuschlag auf den Borsenpreis vereinbart
werden, den der Landwirt vom Handler
bekommt. Der Landwirt kann somit si-
cher sein, an der Borsenpreisentwicklung
Zu partizipieren. Er wahlt den Vermark-
tungszeitpunkt und informiert hiertuber
den Landhandler, der anschlieltend die
entsprechende Borsentransaktion durch-
fuhrt. Durch die direkte Teilnahme an
der Borse kann es in diesen volatilen Zei-
ten sehr schnell zu Margincalls kommen,
die die Liguiditat von Landwirten stark
belasten wirden.

Wie kann der Landwirt seinen Preis
von der Borse ableiten? Wie findet er
seine ,Préimie” vor Ort?
Kiefer: Die Pramienfindung vor Ort ist
nicht einfach. Eine theoretische auf Kos-
tenabschldgen beruhende Kalkulation
wird haufig den real gehandelten Preisni-
veaus nicht vollends gerecht, so dass ei-
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ne wirklichkeitsnahe Pramienermittiung
nur empirisch erfolgen kann.

Soll er die Preise beim Kontrakt offen
lassen (in Orientierung an die Borse)
oder schon jetzt filr einen bestimmten
Termin fixieren?
Kiefer: Der zentrale Vorteil bei einer bor-
senpreisorientierten Vermarktung ist die
Trennung zwischen | logistischer Ver-
marktung” und Preisfixierung. Abhdngig
von der Markterwartung wird die Preisfi-
xierung vorgenommen. Dies kann sofort
aber auch erst in einem halben |ahr sein.

Welche Weizenbdrse (Hannover oder
Paris) ist fur einen deutschen Land-
wirt fiir eine derartige Preisbasis bes-
ser?
Kiefer: Die Frage kann so pauschal nicht
beantwortet werden. Der Hannoveraner
Kontrakt wird dank seiner Ausgestaltung
den Bedurfnissen des deutschen Marktes
besser gerecht und reflektiert die Situa-
tion auf den physischen Madrkten besser.
Jedoch sind die Umsatzvolumina bislang
bescheiden geblieben, so dass der weit-
aus liquider gehandelte Kontrakt in Paris
an der Matif notiert wird. - jo-



